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                                                КЫРГЫЗ РЕСПУБЛИКАСЫ 
                  КЫРГЫЗ РЕСПУБЛИКАСЫНЫН ЭКОНОМИКА ЖАНА 
                                         КОММЕРЦИЯ МИНИСТРЛИГИ 
       КООМЧУЛУКТУ ӨНҮКТҮРҮҮ ЖАНА ИНВЕСТИЦИЯЛОО АГЕНТТИГИ 
                   АЙМАКТЫК ЭКОНОМИКАЛЫК ӨНҮКТҮРҮҮНҮН 
                                        ЭКИНЧИ ДОЛБООРУ (ПРЭР-2) 
                             ДҮЙНӨЛҮК БАНКТЫН КАРЖЫЛООСУ МЕНЕН


БИЗНЕС-ПЛАН 
(Долбоордун аталышы)











                                                          Кыргызстан – 2025ж.


	I. Кыскача кыскача маалымат 


1. Бизнес-долбоордун кыскача аталышы:__________________________________ _____________________________________________________________________ 


2. Арыз ээсинин Аты-жөнү (пландаштырылып жаткан бизнестин менчик ээси): ______________ _____________________________________________________________________ 


3. Ишкердик жүргүзүлө турган физикалык дарек: обл.___________________, аймак_________________,шаар / айыл_________________,көчө.________________________, үй_____________________,кв.______________________ 

4. Байланыш маалыматтары: Моб.түрү.__________________________ Эл.почта:_________________________ 

5. Сиз пландаштырылган бизнес чөйрөсүндө канча жылдан бери иштеп келе жатасыз: _________(жыл) 

6. Пландаштырылган бизнестин уюштуруу-укуктук формасы: * Жеке ишкер * ЖЧК * КФХ * Кооператив * АО 

7. Пландаштырылган Бизнес-долбоордун салым наркы кандай (пландаштырылган бизнести баштоо үчүн канча каражат керек): _________________сом 

8. Пландаштырылып жаткан Бизнес-долбоорду каржылоо булактары кандай (каражат кайдан алынат?): Өздүк каражаттар: __________________сом Гранттык каражаттар: __________________сом _____________________________________________________________________ Бардыгы: __________________сом 

9. Пландаштырылган Бизнес-долбоордо кандай товар/кызмат өндүрүлөт: Продукциянын/кызматтын аталышы: _______________________________________________ 

10. Канча жумуш орундары түзүлөт: бардыгы: ___________адамдар. Анын ичинен: аялдар.: ___________адамдар. жаштар: _ _ _ _ _ _ _ _ адам. соцпаспорт бар адамдар: _ _ _ _ _ _ _ адам. 


11. Пландаштырылган Бизнес-долбоор канчалык натыйжалуу болот: Киреше (1-жыл ичинде өндүрүлгөн товарларды/кызмат көрсөтүүлөрдү сатуудан):___________сом Пайда (1-жыл үчүн сатуудан) / киреше (1-жыл үчүн): ___________% Бирдиктүү салык / патент/пайдага салык (1-жыл үчүн): ___________сом




	II. МАРКЕТИНГ ПЛАНЫ 

1. Келечектеги негизги кардарларыңыз (керектөөчүлөр) кимдер? (а) эгерде кардарлар – адамдар болсо, анда алардын кесибин/кесибин, жынысын, болжолдуу жашын жана алар кайсы айылдарда же ААДА жашаарын көрсөтүңүз; б) Эгерде кардарлар – үй чарбалары болсо, анда алардын кирешелерин (төмөн/орто/жогорку) жана алар кайсы айылдарда же ААДА жашаарын көрсөтүңүз; в) эгерде кардарлар – уюмдар/ишканалар болсо, анда алардын профилин жана кайсы айылдардан же ААДАН экендигин көрсөтүңүз). Сиздин келечектеги кардарларыңыз:__________________________________________________ ______________________________________________________________________

 2. Бул кардарларга окшош өнүмдөрдү/кызматтарды (атаандаштар) ким сатат? (Жеке ишкер/ЖЧК/КФХ/Кооператив/Башкалар ким экендигин жана алар кайсы айылдардан же ААДАН экендигин көрсөтүңүз) Сиздин келечектеги атаандаштарыңыз:_______________________________________________ _______________________________________________________________________ 


3. Эмне үчүн бул кардарлар башкалардан эмес, сизден сатып алышат? мыкты сапат мыкты баа жакшы таңгак мага берилгендик мыкты түрү / дизайн кызматы төлөө шарттары жылдыруу (жарнама) ыңгайлуу жайгашуу Башка: 

мыкты сапат 
мыкты баа 
жакшы таңгак 
мага берилгендик 
мыкты түрү / дизайн 
кызматы төлөө шарттары 
жылдыруу (жарнама) 
            ыңгайлуу жайгашуу Башка:


4. Бул кардарлар сизден кандай продукт сатып алышат? (Анын эң маанилүү касиеттерин кыскача сүрөттөп бериңиз: түрү/түрү, формасы, түсү, сапаты, көлөмү, таңгагы ж. б.): Буюм 


1:________________________________________________________________ Буюм 2:________________________________________________________________ Буюм 
3 :_______________________________________________________________  Буюм


5. Кардарлар өнүмүңүздү кандай баада сатып алышат? 

1: Буюмдун баасы _____________________сом 
2: Буюмдун баасы _____________________сом 
3: Буюмдун баасы _____________________сом 


6. Сиз кандай жарнама бересиз? (мисалы, ТВга, радиого, гезитке, соцтармактарга/сайттарга, калкандарга/көрнөк-жарнактарга/плакаттарга ж. б.) 

Жарнама түрү:_________________________________________________________ Жарнама түрү:_________________________________________________________ Жарнама түрү:_________________________________________________________ 

7. Кантип (ким аркылуу) өнүмүңүздү/кызматыңызды сатасыз?

 Түз сатуу (түздөн-түз кардарларга, алардын соода түйүнү аркылуу) 
 Ортомчулар аркылуу: супермаркеттер, дүкөндөр, дүң сатуучулар Ж. Б. (керектүүсүнүн асты сызылат) 
 Интернет аркылуу Instagram Instagram: соц. сайт, Сайт, Сайт Ж. Б. (керектүүсүнүн астын сыз подчеркнуть)) көрсөтүү; 


8. Сатуудан түшкөн киреше кандай болот (1 жыл): 

 буюм  1 ________________сом 
 буюм 2 ________________сом 
 буюм 3 ________________сом



III. Өндүрүш планы

        1. Сиз сатып ала турган жабдуулардын түрүн көрсөтүңүз:

	Жабдуулардын түрү (туризм, кафе, ашкана, кондитердик азыктар, суусундуктар, кол өнөрчүлүк, сулуулук салондор, СТО, Айыл чарба кайра иштетүү, окутуу, ТНП өндүрүшү үчүн жабдуулар)
	Саны
	Баасы
	Жалпы наркы

	
	
	
	

	
	
	
	

	Бардыгы
	



2. Сизде болгон жабдуунун түрүн (сиз дагы колдоно турган) жана анын болжолдуу баасын көрсөтүңүз: Жабдуунун түрү:______________________________________баасы: _ _ _ _ _ _ _ _ сом 

3. Сиз куруп же оңдоп жаткан мейкиндиктин түрүн аныктаңыз:

	3. Жайдын тиби (турак үй, административдик имарат, өндүрүштүк имарат, устакана, сарай, кампа, убактылуу курулуш, бастырма, гараж ж. б.)
	Саны
	Оңдоо же бет баасы
	Жалпы наркы

	
	
	
	

	
	
	
	

	Бардыгы
	



1. Сизде болгон мейкиндиктин түрүн (сиз дагы колдоно турган) жана анын болжолдуу баасын көрсөтүңүз: Бөлмө түрлөрү:________________________________________баасы: _ _ _ _ _ _ _ _ сом 

2. Сиз 1-жыл үчүн чийки заттарды жана башка негизги материалдарды керек канча эсептөө:


	Чийки заттын жана башка негизги материалдардын аталышы
	Саны, 1-жылга
	Баасы
	Жалпы наркы

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Бардыгы
	



1. Сиз кызматкерлердин жана алардын эмгек акысын (1-жылы) керек канча эсептөө:

	Кызматтын аталышы
	Саны
	Эмгек акы, 1-жыл үчүн
	Эмгектин жалпы наркы

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Бардыгы
	




IV. Каржы планы 

1. Пландаштырылган кирешелер жөнүндө отчетту эсептөө (1-жылга) (Практикалык максаттар үчүн веб-сайтта жайгашкан хум таблицасын колдонуңуз).

	№
	Макаланын аталышы
	1-жыл, сом

	+
	Киреше*
	

	-
	Баасы**
	

	-
	Кызматкерлердин эмгеги***
	

	-
	Ижарага алуу.жайлар (Эгер бар болсо)
	

	-
	Амортизация ****
	

	-
	Техникалык тейлөө *****
	

	-
	Башка коммуналдык чыгымдар (э/э, суу, жылуулук менен камсыздоо ж. б.)
	

	-
	Башка көмөкчү производ.материалдар
	

	-
	Администрациянын эмгеги
	

	-
	Офисти ижарага алуу (Эгер бар болсо)
	

	-
	Байланыш чыгымдары (Интернет, тел. ж. б.)
	

	-
	Кеңсе буюмдары
	

	-
	Сатуу боюнча чыгымдар (маркетингдик чыгымдар******, транспорт/КММ, жүктөө/түшүрүү, кампалоо ж. б.)
	

	-
	Кредит боюнча пайыздарды төлөө (Эгер бар болсо)
	

	=
	Пайда (салыктарга чейин)
	

	-
	Салыктар (пайдага салык/единый салык/патент, жыл үчүн)
	

	=
	Пайда (салыктардан кийин)
	

	
	Сатуунун кирешелүүлүгү(салыктан кийинки пайда / киреше, %менен)
	%


                                                             
                                                                   Эскертүүлөр:

	* - Киреше сатылган товардын/кызматтын санын анын баасына көбөйтүүгө барабар, б.а. бөлүмдү караңыз. Б. 8
** - бөлүмдү караңыз. Б. 5.
*** - бөлүмдү караңыз. Б. 6.
****-Амортизация бул товарды өндүрүүдө колдонулган негизги каражаттардын (жайлардын, жабдуулардын) суммасын алардын иштөө мөөнөтүнө бөлүүгө барабар
*****-Техникалык тейлөө негизги каражаттардын суммасын белгилүү бир пайызга көбөйтүүгө барабар (3-5%)
******-Маркетингдик чыгымдар-бул рынокту/товарды изилдөөгө (бар болсо), брендди/товарды иштеп чыгууга (бар болсо), жарнаманы жана сатууну иштеп чыгууга жана жайгаштырууга кеткен чыгымдар.




1. Келерки жылга бул продукцияны өндүрүүнү көбөйтүүнү пландап жатасызбы?

     Жок                                             Ооба, болжол менен 5%          Ооба, болжол менен 10%

Ооба, болжол менен 20%          Ооба, болжол менен 30%        Да, более 30%


[bookmark: _GoBack]   
V. Колдонмолор 

Бул Бизнес-планга төмөнкү тиркемелерди тиркөөнү унутпаңыз:

 
· Жөнүндө маалымкат (иштеп жаткан ишканалар үчүн гана колдонулат); 
· Техникалык мүнөздөмөлөрдүн формасы (3-тиркеме); 
· Тиешелүү техникалык документтер (4-тиркеме); 
· Меню экологиялык текшерүү тизмеси (5-тиркеме).
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