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КЫРГЫЗСКАЯ РЕСПУБЛИКА
МИНИСТЕРСТВО ЭКОНОМИКИ И КОММЕРЦИИ КЫРГЫЗСКОЙ РЕСПУБЛИКИ
 АГЕНТСТВО РАЗВИТИЯ И ИНВЕСТИРОВАНИЯ СООБЩЕСТВ
ВТОРОЙ ПРОЕКТ РЕГИОНАЛЬНОГО ЭКОНОМИЧЕСКОГО РАЗВИТИЯ (ПРЭР-2)
ПРИ ФИНАНСОВОЙ ПОДДЕРЖКЕ ВСЕМИРНОГО БАНКА



БИЗНЕС-ПЛАН 
(Название проекта)













Кыргызстан - 2025

	I. КРАТКОЕ РЕЗЮМЕ 

1. Краткое название Бизнес-проекта:__________________________________
_____________________________________________________________________

2. ФИО Заявителя (собственника планируемого бизнеса): ______________
_____________________________________________________________________

3. Физический адрес, по которому будет осуществляться предпринимательская деятельность:  обл.___________________, район_________________,город/село_________________,ул.________________________, дом_____________________,кв.______________________

4. Контактные данные:           Моб.тел.__________________________
                                                       Эл.почта:_________________________

5. Сколько лет Вы работаете сфере планируемого бизнеса: _________(лет)

6. Организационно-правовая форма планируемого бизнеса:

 ИП	   ОсОО                 КФХ                   Кооператив 	 АО

7. Какова инвестиционная стоимость планируемого Бизнес-проекта (Сколько всего надо вложить средств, чтобы начать планируемый бизнес):                                   
_________________сом

8.  Каковы источники финансирования планируемого Бизнес-проекта (Откуда возьмутся средства?):

Собственные средства:              __________________сом
                                          Грантовые средства:                  __________________сом
_____________________________________________________________________
                                          Итого:                                           __________________сом


9. Какой товар/услуга будет произведена в планируемом Бизнес-проекте:

Название товара/услуги: _______________________________________________


10.  Сколько рабочих мест будет создано:        Всего:             ___________чел.
                                                                                    Из них: жен.:   ___________чел.
                                                                                                 молодёжь:________чел.
                                                                   люди, имеющие соцпаспорт: _______чел.

11.  Насколько эффективен будет планируемый Бизнес-проект:
          
Выручка (от продажи произведённых товаров/услуг за 1-ый год):___________сом         
Прибыль (от продажи за 1-ый год) / Выручка (за 1-ый год):           ___________%
Единый налог/патент/налог на прибыль (за 1-ый год):                   ___________сом





	II. МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН

1. Кто ваши будущие основные клиенты (потребители)? (а) Если клиенты – люди, то укажите их занятие/профессию, пол, примерный возраст, и в каких селах или АА они проживают;  б) Если клиенты – домохозяйства, то укажите их доходы (низкие/средние/высокие) и они в каких селах или АА проживают; в) Если клиенты – организации/предприятия, то укажите их профиль и из каких сел или АА).
Ваши будущие клиенты:__________________________________________________
______________________________________________________________________

2. Кто этим клиентам уже продает подобные товары/услуги (конкуренты)? (Укажите, кто они - ИП/ОсОО/КФХ/Кооператив/прочие и откуда они - из каких сел или АА)
Ваши будущие конкуренты:_______________________________________________
_______________________________________________________________________

3. Почему эти клиенты будут покупать у Вас, а не у других?

    лучшее качество           лучшая  цена	                   хорошая упаковка	          

    лояльность ко мне        лучшая форма/дизайн             сервисное обслуживание
   
     условия оплаты            продвижение (реклама)          удобство расположения
Прочее: ________________________________________________________________       

4. Какой товар эти клиенты будут покупать у Вас? (Кратко опишите его самые важные свойства: тип/вид, форма, цвет, качество, размер, фасовка и пр.): 
Товар 1:________________________________________________________________

Товар 2:________________________________________________________________

Товар 3 :_______________________________________________________________

5. По какой цене клиенты будут покупать Ваш товар?

Цена товара 1:_____________________сом
Цена товара 2:_____________________сом
Цена товара 3:_____________________сом

6. Какую рекламу Вы будете давать? (например, объявление на ТВ, радио, в газете, в соцсетях/сайты, на щитах/вывесках/плакатах и пр.)
Вид рекламы:_________________________________________________________
Вид рекламы:_________________________________________________________
Вид рекламы:_________________________________________________________

7. Как (через кого) Вы будете продавать свой товар/услугу?
Прямые продажи (напрямую клиентам, через свою торговую точку) 
Через посредников: супермаркеты, магазины, оптовые торговцы и пр. (Нужное подчеркнуть)
  Через Интернет: Instagram, Whatsapp, Telegram, Facebook, сайт и пр.(Нужное подчеркнуть)
8. Какая будет Выручка от продаж (1 год):       товар  1 ________________сом
                                                                                  товар 2  ________________сом
                                                                                  товар 3  ________________сом


III. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН
 
1. Укажите вид приобретаемого оборудования, которое Вы будете покупать:

	Вид оборудования (оборудование для туризма, кафе, кухни, кондитерских, напитков, ремесел, салонов красоты, СТО,  с/х переработки, обучения, производство ТНП)  
	Кол-во
	Цена
	Общая стоимость

	
	
	
	

	
	
	
	

	Итого
	



2. Укажите вид имеющегося у Вас оборудования, (которое Вы также будете использовать) и его примерную стоимость:

Вид оборудования:______________________________________Стоимость:________сом

3. Укажите тип приобретаемого помещения, которое Вы будете строить или ремонтировать:

	Тип помещения (жилой дом, административное здание, производственное здание, мастерская, сарай, склад, временная постройка, навес, гараж и пр.)
	Кол-во
	Стоимость ремонта или стр-ва
	Общая стоимость

	
	
	
	

	
	
	
	

	Итого
	



4. Укажите тип имеющегося у Вас помещения, (которое Вы также будете использовать) и его примерную стоимость:

Типы помещений:________________________________________Стоимость:________сом

5. Рассчитайте, сколько вам надо сырья и других основных материалов на 1-ый год работы:
	Название сырья и др.основных материалов 
	Кол-во, на 1-ый год
	Цена
	Общая стоимость

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Итого 
	



6. Рассчитайте, сколько надо Вам работников и какова их оплата труда (на 1 -ый год):
	Название должности
	Кол-во
	Оплата труда, за 1-ый год
	Общая стоимость труда

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Итого:
	



IV. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН
1. Рассчитайте планируемый Отчет о прибылях и убытках (на 1-ый год)
(Для практических целей используйте таблицу Excel, доступную на сайте).

	№
	Название статьи
	1- й год,
сом

	+
	Выручка*
	

	-
	Сырье**
	

	-
	Труд работников***
	

	-
	Аренда произв.помещения (если есть)
	

	-
	Амортизация ****
	

	-
	Техобслуживание *****
	

	-
	Прочие коммунальные затраты (э/э, вода,  теплоснабжение и пр.)
	

	-
	Прочие вспомогательные произв.материалы
	

	-
	Труд администрации
	

	-
	Аренда офиса (если есть)
	

	-
	Коммуникационные расходы (Интернет, тел. и пр.)
	

	-
	Канцтовары
	

	-
	Расходы по реализации (маркетинговые расходы******, транспорт/ГСМ, погрузка/разгрузка, складирование и пр.)
	

	-
	Выплата процентов по кредиту (если есть)
	

	=
	Прибыль (до налогов)
	

	-
	Налоги (налог на прибыль/единый налог/патент, за год)
	

	=
	Прибыль (после   налогов)
	

	
	Рентабельность продаж (прибыль после уплаты налогов/выручка, в %)
	%


Примечания:
	* - Выручка равна умножению количества проданного товара/услуги на его цену, см.Раздел II. П.8
** - см. Раздел III. П.5.
*** - см. Раздел III. П.6. 
**** - Амортизация равна делению суммы основных средств (помещение, оборудование), используемых в производстве данного товара, на их срок службы
***** - Техобслуживание равно умножению суммы основных средств на определенный процент (3-5%)
****** - Маркетинговые расходы - это расходы на исследования рынка/товара (если есть), на разработку бренда/товара (если есть), на разработку и размещению рекламы и сбыта.


2. Планируете ли Вы увеличить производство данного товара на следующий год?

    Нет	                                      Да, примерно на 5%          Да, примерно  на 10%

Да, примерно на 20%          Да, примерно на 30%       Да, более 30%

V. ПРИЛОЖЕНИЯ
Обязательно приложите к данному Бизнес-плану следующие приложения:
· Справка о налоговой задолженности (применимая только для действующих предприятий);
· Форма технических характеристик (Приложение 3);
· Соответствующая техническая документация (Приложение 4);
· Экологический контрольный список (Приложение 5).
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